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Ima, una super alleanza

per conquistare la Cina
Venduto il 6,7% del capitale al fondo Mandarin

di MATTEO NACCARI UN PACCHETTO di azioni di Ima sara acquistato dal fondo di
private equity Mandarin capital partners. E’ stato gia sottoscritto,
Obiettivo? infatti, un contratto di compravendita per il 6,745% del capitale

«Questa operazione & stata costrui-
:Sgell ’interesse di Ima. Nel tem-
po, sia io che altri amministratori
della societa abbiamo acquistato
azioni con una finalita ben preci-
sa: metterle a disposizione nel ca-
SO avessimo trovato un partner ri-
tenuto strategico alla nostra cre-
scitar risponde Alberto Vacchi,
45 anni, presidente e amministra-
tore delegato di Ima.
Eoral’avete trovato per la Ci-

na.
«Nella nostra attivita, il mercato
cinese ¢ senza dubbio quello col
maggiore potenziale di crescita

della societa, azienda leader mondiale nella progettazione e nella
produzione di macchine automatiche per il processo e il
confezionamento di prodotti farmaceutici e cosmetici, di té e caffe.
L’operazione prevede il trasferimento della quota a dué societa di
nuova costituzione controllate dal fondo, focalizzato sull’asse
Italia-Cina, a un prezzo di 14,5 euro per azione per un totale di
33,35 milioni. Tra gli azionisti venditori di Ima ci sono alcuni
amministratori, come Alberto Vacchi, presidente e ad, Andrea
Malagoli, direttore generale, Gianluca Vacchi e Luca Poggi. Ima,
che ha fatturato nel 2008 circa 547 milioni di euro, punta cosi ad

i in Cina, dove gia lavora da anni con a Beijing uno
stabilimento produttivo e una filiale di vendita e con a Zibo una
joint venture di produzione e assistenza. Il Gruppo ha 3mila
dipendenti ed & presente in oltre 70 Paesi. Ima ¢ quotata in Borsa.

nei prossimi tre anni, senza conta-  luppo commerciale. Non voglia- i in Ci
re lf salita nel corso del 2009. So- mg%nvare partner mdusmahgico- :I’:' ;:n'en'f Pmnmm
prattutto nel settore farmaceuti- me produttori cinesi. Semmai, sa puo essere bollata come la
con. ora, si puo ragiona- ‘fase due? :
| Quul éil vulor:u ?ggmo %Iel re su eventuali ac- STRATEGIA ;‘ﬁ::gﬂ;lmcmeﬁaini
Mandarin ¢ artners uisizioni...». . . -
i «E’ un fondo racﬂcaw':n uel Pae- p Yeailtio:: el i prefldente Vacchi: e, “volonta di
se, grazie alla presenza al suo in- rare aziende «E’ un mercato Ima di radicarsi do-
terno di due importanti istituzio- ﬂcull, secisara  ingrande crescita.  vecisara lamaggio-
ni finanziarie, come la Cdb (Chi- portunita. Non deve far pauray ¢ crescitaperimer-

na devem‘ent bank) e la China

Requisitofondamentale per
allargarsi.
 «L’alleanza punta infatti a uno svi-
|

cati e di ottenere lo
stesso peso che ab-
biamo in Americay.
Da cosa dipende il ‘boom’ an-
che per le macchine automati-

«Esatto, 1N uno sce-
nario futuro. Il
Mandarin, va sottolineato, ¢ forte
nell’attivita di scouting in questo
territorion.

che? Dalla sem:re piv diffusa
vive all’'om-
brr.l della Grande Muraglia?
«Diversi i motivi. L’industria far-
maceutica locale sta investendo
molto. C'¢ sicuramente una mag-
giore richiesta di farmaci, ma mol-
te realta aspirano ad esportare pro-
dotti. Hanno quindi bisogno di
nuove macchine che consentano
di produrre secondo determinati
standard e ottenere quindi le vali-
dazioni internazionali».
Scenario mondiale softo il
temporale della crisi economi-
ca: ora come ora fira solo
I’Asia?

«La situazione americana & ferma
da un anno e mezzo, diciamo che
il Far East ¢ la zona piu interes-
sante, anche in prospettivay.
Sullu Cina c’é molta attenzio-
ne, Di recente, come Unindu-
stria, & stato ﬁrmcllo un accor-
d‘ con uno

i industria-
ﬁ hi ﬁ de?mth asiatico.
roe li?

«Una precisazione. La nostra in-
tenzione non € delocalizzare, ma
cogliere opportunita. Non dobbia-
mo avere paura di qualcuno, in
questo caso della Cina, pure nel
caso di eventuali investimenti nel
NOSLTo territorioy.



